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Hogar digital: el futuro en casa

Compaiiias como Secosol ofrecen paquetes dométicos de seguridad por 1.500 euros

AL

Mailid-vincho se ha eserito sobre do-
mética y hogar digital. La interco-
nexion de los electrodomesticos con
un sistema capaz de programarlos
entre si o sistemas de seguridad co-
nectados que permiten vigilar en to-
do momento el interior de la casa es
algo muy cercanc.

Las empresas dedicadas a este
sector no han hecho mis que proli-
ferar en los tiltimos afios. La domé-
tica es el futuro, y asi es como lo
han visto compafias como Secosol,
fundada en 2003 por Santiago Maz-
auchelli Urquijo v Carlos Garrido
de la Clerva. dos amigos que lleva-
ron adelante |a idea con un un capi-
tal inicial de 36.000 euros y tres
meses méds tarde hicieron primera
ampliacion de capital por un impor-
te dle 900,000 eurcs.

Mucha competencia. El trabajo de
estos dos expertos (como colabora-
dor del Instituto de Empresa en el
campo de creacidn de empresas
Santiago Mazzuchelli y como vice-
presidente de la Asociacion de Jé-
venes Empresarics Carlos Garrido),
les llevid a comprobar las posibilida-
des que tenia un sector como la do-
mitica en el ambito de la sepuridad:
«ilestra experiencia profesional y
académica nos permitia detectar un
hueco en los sectores de la seguri-
dad, las telecomunicaciones v en el
campo inmobiliarics.

Novobstante, la competencia en el
campo de la domdtica es enorme, ya
que tiene al sector inmobiliario co-

mo primer demandante y éste es
muy dinimico por la gran cantidad
de flujo monetario que mangja. «Es-
to nos ha obligado a buscar elemen-
tos diferenciadores, como son la fa-
cilidad en el wso de nuestro
producto, la flexibilidad a la hora de

Santiago azzu:helli Urquije y Carlos Garrida de |a Cierva, fundadares de Secosol
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incorporar componentes ¥ todo a un
precio asequible, en un mercado
acostumbrado a cubrir un segmento
mury elitistas, afirman los fundado-
res de Secosol.

Con una plantilla actual de 24 em-
pleads, Secosol posee una solicitud

de productos muy alta, ya que la de-
manda inmobiliaria también lo ha si-
do. «Estos tiltimos afios la demanda
de vivienda ha sido muy alta, lo que
implica que en Espaiia s corstruyan
700,000 viviendas al afie. Y todo es-
to en un entorno donde ya hay 4 mi-
llones de hogares conectados con
banda ancha y solo un 8% de las vi-
viendas v locales de negocios estin
conectados a una Central de Alar-
M.

Actualmente Secosol trabaja en
un muevo proyecto, llamado CARO-
Line, una plataforma de servicios al
hogar v los lecales de negocio, «Nos
pusimos a trabajar en el andlisis del
uso de las nuevas tecnologia en los
hogares, sobre todo en el campo de
la seguridad, introduciendo visuali-
Zacion y esto nos animd a desarmollar
el primer producto en el que incor-
porames la visualizacicn, el control
remoto y los avisos de incidencias
a los teléfonos méviles v ordenado-
res. Asinacid la empresa Secosol y
CAROLines.

Aungue hasta ahora la domitica
se dirigia hacia un priblico mds bien
elitista, las empresas dedicadas a es-
te sector ya estin ofreciendo produc-
tos a los que podri acceder el consu-
midar medio, Por uncs 1.500 eurcs
una casa puede estar segura con sis-
temas con los que se interachie de
forma remotas.

¥ los resultados de esta demanda
no s2 han hecho esperar: «supera-
mos la facturacidn de 300,000 euros
sin haber iniciado la comercializa-
cidn solo con los primeros contactos
con alpunas promotorass.




