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La suma de experiencia y docencia

epresenta el modelo

de proyecto que por

sU componente tec-
noldgico va unido a la condi-
cion de empresa. Y asi lo en-
tendid Santiago Mazzuchelli,
director general. cuando en
2003 decidio, junto a su so-
cio Carlos Garrido, constituir
una sociedad limitada. Nacia
Secosol Soluciones y Doma
tica, empresa de ingenieria
dirigida al desarrollo, im
plantacion y comercializacion
de soluciones tecnoldgicas li-
gadas a la domotica para la
empresa y el hogar.

Dos millones de euros in
vertidos para el desarrollo de
su programa estrella, CARO-
Line, y el apoyo institucional
del Centro para el Desarrollo
Tecnoldgico Industrial (COTI)
y de la Empresa Nacional de
Innovacion {Enisa), han co
locado a Secosal en primera
linea de parrilla de un mer-
cado de elevado potencial

Con 12
anos como autdnomo a sus
espaldas, Santiago sabia lo
que dejaba atréds al constituir
sociedad. Recuerda que a la

Uio el sal por

hora de dar el salto “tuve muy
presente que como empresa
la responsabilidad esta limi-
tada al capital que se aporta.
Ademas en un proyecto co-
mo éste, de cardcter nacio
nal, y que tiene proyectada
su internacionalizacion, “ya
no puedes ir como Santiago
autonome sino como socie-
dad”, explica.

Su fuerte: Secosol es lasin-
tesis de la experiencia profe-
sional de Santiago Mazzuchelli
en el ambito de las teleco-
municaciones y del descubri-
miento del potencial de la do-
motica en el hogar v empre-
sas. El director general de Se-
cosol conoce bien los entre-
sijos de los negocios, un know
how aprendido desde la pri-

vilegiada atalaya de los pues

tos de responsabilidad que ha
ocupado: ha trabajado en dre-
as de telecomunicaciones en
empresas coma Grupo Auna
y ha sido responsable de pla-
nes de negocio dentro de En-
desa Diversificacian. A ello le
5UMa su experiencia como
profesor colaborador en el
Instituto de Empresa,

La idea de negocio: En
2003 Santiago Mazzuchelli
detecta la oportunidad de ne-
gocio que ofrece la conver-
gencia tecnologica entre las
telecomunicaciones y los sis-
temas remotos de seguridad
a través de ladomatica. "Y a
partir de ahi creamos una so-
lucion propia, CAROfine, y
nos empezamos a plantear
sistemas de seguridad mas
sofisticados”, indica. Secosol
tiene tres areas de negocio:
vivienda, empresas y seguri-
dad vy teleasistencia.

La transformacion: Seis me-
5€5 COMO auténomo, previos a
la constitucion de Secosal, fue-
ron suficientes. “Mi etapa co-
ma autonomo concluye cuan-
do consigo financiar el proyecto,
al igual que mi otro socio Car-
los Garrido de la Cierva que si-
gue un proceso similar al mio”,
sefiala Santiago.

Ano de constitucion: 2003.
Inversion inicial: 3.000 eu-
ros {SL) y varias ampliaciones,
Plantilla: 40.
Facturacion 2006 & mi-
llones de euros.

cional a tu condicidn empresarial, También
en este caso, si como autdnomo tienes un
préstamo o crédito vinculados a la activi-
dad, a la hora de traspasarlo a la empresa la
férmula es la de subrogacian. E interesa ha-
cerlo, aungue sélo sea por la deduccidn de
los intereses de la deuda.

Una cuestion de tamano... Si ser

autdnomo se te queda pequefio y quie-

res crecer, madurar y ganar tamafio,
sefialarte que existen dos perfiles de empre-
sa: la del profesional que se autoemplea y la
del emprendedor con vocacion con espiritu
de un corredor de fondo. “La satisfaccidn de
crear cmpresa estd detris de la constitucion
de una sociedad; es un motor importante™,
comenta Rail Garcfa, para quien “el autd-
nomo con intencion de crear una empresa tie-
ne ambicidn y vision empresarial”. En opi-
nion de Santiago Alarcén (Grupo Via), “se
trata de canalizar a través de la sociedad un
espiritu més emprendedor, por eso yo reco-
miendo que desde el principio se constituya
una sociedad mercantil”.

Al tamafio y vision de empresa se suma
el factor de la tranquilidad que aporta al
negocio, ya que dispones de una estructu-
ra de empresa con la que puedas satisfacer
las necesidades de tus clientes. También
saber que no es un camino que recorres en
solitario. “Te acompafan otras personas
que estin tirando del carro, otros socios,
un departamento financiero, no tienes que
estar llevando todas la dreas de la activi-
dad empresarial. Al contrario. te puedes
centrar alli donde aportas mids valor. Son
todo ventajas, asi como la gratificacién de
crear algo que tiene un valor™, afade Radl
Garcia que, ademds de fundador de Cog-
nodata, acumula experiencia como con-
sultor de negocios.

Para no arriesgar tu patrimao-

nio personal. Como auténomo,

en ¢aso de impago respondes con
tu patrimonio personal, una amenaza que
puedes evitar si montas una empresa: solo
respondes con el capital aportado. ;Dormi-
ris mejor! Ademids, “el hecho de que el pa-
trimonio de un anténomo pueda quedar in-
cluso comprometido por una desgracia per-
sonal es motivo suficiente para constituir so-
ciedad; de paso dejas preparado el negocio
a futuro acotando también la tributacion”,
apunta Santiago Alarcon.

Para mejorar tu imagen. To-
dos los testimonios de este re-
portaje coinciden en este pun-
to: constituirse como empresa mejora la



